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Acerca del curso

Este es un curso que permitird al alumno entender el rol de growth marketer en
empresas en crecimiento, que incluye ser el responsable de fijar objetivos de
crecimiento, testear ideas y medir los KPI's clave de una campana. El curso
estd estructurado en 5 moédulos, con una duracidn total de 60 horas
cronoldgicas, distribuidas en 10 semanas. Para aprobar debe cumplir con
asistencia sobre el 80% y obtener calificaciones superiores a 4,0.

Objetivos del curso

Comprender fortalezas y costos del mundo digital para el crecimiento de una empresa
Comprender las diferencias del Growth Marketing con el Marketing tradicional

e Conocer las habilidades requeridas para ejercer el rol de Growth Marketer

e Conocer y aplicar técnicas y herramientas para el growth marketing

e Comprender el Growth marketing Funnel

e Analizar e implementar un modelo de adquisicion eficiente en un emprendimiento.
e Como convertir a los seguidores o comunidad en clientes potenciales.

e Comprender la relacion entre data, marketing y tecnologia en el growth hacking
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Metodologia

Durante el desarrollo de todo el programa de estudio, las sesiones de clases serdn disefiadas y
ejecutadas usando una o varias metodologias de aprendizaje activo, segun la pertinencia que
tenga cada una con el objetivo de aprendizaje especifico del mdédulo y la sesidn. Todas y cada

una de estas metodologias buscan instalar las prdcticas del “Learning Ey Doing".

Entre las metodologias a trabajar estdn el Aprendizaje Basado en Proyecto (ABP), el
Aprendizaje Invertido y el Aprendizaje Basado en Equipo. Todas las sesiones incluyen 2
profesores por aula y el sistema de evaluacion estd basado en la autoevaluacién, la co-
evaluacion y el diseno de una bitdcora de aprendizaje.

El curso estd compuesto de cinco mdédulos, los primeros cuatro buscan instalar conceptos a
partir de actividades prdcticas y el quinto es un proyecto integrado para evaluar los proyectos
en las empresas que seleccionaron.

Horarios y duracion

La institucion se reserva el derecho de asignar a los estudiantes a cualquiera de los horarios
propuestos a continuacion y al matricularse se entiende que el estudiante acepta esta condicion.

Grupo |Horario Dias de clases |Fechas
inicio y término estimadas
19:00 a 22:10 hrs. Lu-Mi o Ma - Ju |7 de agosto — 31 de Octubre

2 19:00 a 22:10 hrs. Lu-Mi o Ma - Ju |7 de agosto — 31 de Octubre
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Madulo I: Fundamentos de Growth Marketing

« Comprender la evolucidén de la estrategia bajo los nuevos paradigmas

« Comprender fortalezas y costos del mundo digital para el crecimiento de una
empresa

« Conocer fundamentos conceptuales de Marketing
« Comprender las diferencias con el Marketing tradicional

. Conocer las habilidades requeridas para ejercer el rol de Growth Marketer.

Madulo II: Analisis del Negocio y Mercado Potencial

® Conocer y aplicar herramientas de andlisis del contexto de mercado y de

las caracteristicas de la empresa

® Conocer y aplicar herramientas para comprender modelo de negocio y
propuesta de valor de una empresa o emprendimiento

® Herramientas de apoyo para hacer investigacion

Madulo lll: Estrategia Digital

® Identificar alternativas estratégicas de Growth Marketing
® Conocer como las estrategias de Growth se asocian a las distintas etapas

funnel
® Conocer y aplicar herramientas para fijar objetivos y metas para el proceso

de crecimiento (OKRs)
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Madulo IV: Implementacion de la Estrategia de Growth Marketing

. Analizar e implementar un modelo de adquisicién eficiente en un emprendimiento.
. Como convertir a los seguidores o comunidad en clientes potenciales.

. Comprender la relacidn entre data, marketing y tecnologia en el growth hacking

. Conocer algunos tipos de experimentos

. Revision de casos reales de empresas nacionales e internacionales

« Andlisis de las principales métricas

Modulo V: Evaluacidn, Reportes y Ajuste de la Estrategia

. Conocer tipos de Reporteria

. Revision de impacto de las estrategias de Growth

. Evaluacién de acciones de ajuste ala estrategia Growth

. Técnicas de comunicacion para presentacion de resultados del proceso
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Aplicar Growth Mindset

Crecer rdpido y con pocos recursos es una
necesidad en los tiempos actuales. Cualquier
variable que quieras hacer crecer
exponencialmente en tu empresa puede ser
objeto del pensamiento y las técnicas del
growth marketing

Mejorar desempeno Digital

Hoy se les exige a las empresas aumentar
aceleradamente, ya que existe el temor a ser
sobrepasadas por un competidor. Instalar
mentalidad growth en tu empresa te
permitira mejorar notoriamente los
indicadores de negocios.
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tomar este curso

Los principales beneficios de ser becado en el
curso Growth Marketer:

Tendrds una formacidn eminentemente prdctica,
aprenderds haciendo

Nuestras clases estdn disenadas en tres tiempos:
Presentacidon de contenido, ejercicio prdctico vy
espacio de reflexidon colectiva

Aprenderds a construir tu estrategia de Growth
Marketing

Conocerds experiencias reales de empresas que
utilizan el growth marketing

Aprenderds a traducir tu estrategia en un flujo
recurrente de experimentacion, aprendizaje y mejora.
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